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Załącznik nr 2 do wniosku o dofinansowanie 




BIZNESPLAN 

PROGRAMU REGIONALNEGO FUNDUSZE EUROPEJSKIE DLA PODKARPACIA 2021-2027 
PRIORYTET FEPK.01 Konkurencyjna i Cyfrowa Gospodarka 
DZIAŁANIE FEPK.01.03 Wsparcie MŚP – dotacja
TYP PROJEKTU  Internacjonalizacja MŚP  


Nabór nr FEPK.01.03-IZ.00-004/24





…………………………………………………………………………………………………………..
(nazwa i adres wnioskodawcy) 



…………………………………………………………………………………………………………..
(tytuł projektu)




Sporządzono:


 ………………………….…… 
(miejscowość, data)








W przypadku, gdy odpowiedzi lub opisy w polach biznesplanu implikują powielenie informacji z przedłożonego w ramach dokumentacji aplikacyjnej dokumentu „Strategia internacjonalizacji”, w polu biznesplanu należy odwołać się do konkretnej strony dokumentu i numeru akapitu, zawierającego treść odpowiedzi.

A. WNIOSKODAWCA


	A.1 Charakterystyka Wnioskodawcy oraz prowadzonej działalności.

	1. Proszę przedstawić historię przedsiębiorstwa oraz przekształcenia podmiotu.

	







	2. Proszę dokonać charakterystyki prowadzonej działalności wraz z określeniem obecnie oferowanych na rynku produktów i/lub usług, posługując się wyłącznie kodami PKD, w ramach których prowadzona jest działalność i uzyskiwane są przychody oraz zatrudniani pracownicy. Należy odnieść się do każdej faktycznie prowadzonej działalności, nie tylko głównej.

	






	3. Należy opisać dotychczasową aktywność biznesową przedsiębiorstwa na rynkach zagranicznych, w szczególności eksportu produktów/usług.
Na jakich rynkach zagranicznych, działał/działa wnioskodawca, jakie produkty/usługi oferuje, czy tworzy/posiada sieci dystrybucyjne?
Należy mieć na uwadze, że pomoc udzielona na podstawie Rozporządzenia Komisji (UE) nr 651/2014 z dnia 17 czerwca 2014 r. lub na podstawie Rozporządzenia Komisji (UE) nr 1407/2013 z dnia 18 grudnia 2013 r., nie może zostać udzielona wnioskodawcom w przypadku działalności związanej z wywozem do państw trzecich lub państw członkowskich, tzn. pomocy bezpośrednio związanej z ilością wywożonych produktów, tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami bieżącymi związanymi z prowadzeniem działalności wywozowej.

	






	4. Proszę uzupełnić tabelę dotyczącą działalności eksportowej wnioskodawcy (jeśli dotyczy).
Określając kwotę przychodów osiągniętych z prowadzenia działalności eksportowej uwzględnić należy, iż eksportem jest sprzedaż towarów lub usług na Jednolity Rynek Europejski, jak również do państw spoza tego rynku. Eksport usług należy rozumieć jako handel usług  określony w Układzie ogólnym w sprawie handlu usługami stanowiącym załącznik 1b do Porozumienia z 15 kwietnia 1994 r. ustanawiającego Światową Organizację Handlu (WTO)), ogłoszonym w obwieszczeniu Ministra Spraw Zagranicznych z dnia 23 lutego 1998 r. w sprawie ogłoszenia załączników do Porozumienia ustanawiającego Światową Organizację Handlu (WTO) (Dz. U. 1998 r., Nr 34, poz. 195). 
W związku z powyższym w przypadku eksportu usług do przychodów z tego tytułu zalicza się przychody osiągane z międzynarodowej sprzedaży usług prowadzonej w różnych formach[footnoteRef:1]: [1:  Opracowano na podstawie artykułu dr Magdaleny Cyrek pt. „Procesy modernizacji struktury międzynarodowej wymiany handlowej usług w Polsce” opublikowanego w Zeszycie nr 19  Uniwersytetu Rzeszowskiego Katedry Teorii Ekonomii i Stosunków Międzynarodowych pt. „Nierówności społeczne a wzrost gospodarczy. Modernizacja dla spójności społeczno-ekonomicznej”; Rzeszów 2011.  

] 

- usługa transgraniczna - usługa świadczona z terytorium jednego kraju na terytorium któregokolwiek innego kraju - dostawa usługi przez telefon, faks, internet, telewizję, pocztę lub kurierem np. transmisja danych, usługi pocztowe, rezerwacja biletów lotniczych, niektóre usługi finansowe, kursy korespondencyjne, e-learning, telemedycyna;
- konsumpcja usług za granicą – usługi świadczone na terytorium jednego kraju dla usługobiorcy pochodzącego z któregokolwiek innego kraju - usługobiorca udaje się do innego państwa, gdzie dokonuje zakupu i konsumpcji usług - usługa nie przekracza granicy, a jedynie jej konsument np. turystyka, hotelarstwo, gastronomia, remonty środków transportowych, usługi portowe, specjalistyczne usługi medyczne za granicą, specjalistyczne usługi edukacyjne (studia zagraniczne, kurs językowy za granicą); 
- obecność handlowa - usługi świadczone przez usługodawcę jednego kraju przez „obecność handlową” na terytorium innego kraju – umiędzynarodowienie działalności dokonuje się poprzez zagraniczne inwestycje bezpośrednie, świadczenie usług za pomocą przedstawicielstw, oddziałów lub filii zlokalizowanych w krajach macierzystych odbiorców, międzynarodowy obrót usługami nie występuje, jeżeli są one świadczone przez samodzielne podmioty (córki) zależne kapitałowo od przedsiębiorstw macierzystych, zarejestrowane w krajach odbiorców (jako rezydenci) np. usługi dystrybucyjne (handel hurtowy i detaliczny), gastronomia (fast food), hotelarstwo (międzynarodowe sieci hoteli), usługi finansowe, usługi firm prawniczych, audytorskich, księgowych; 
- obecność osób fizycznych - usługi świadczone przez usługodawcę jednego kraju poprzez obecność osób fizycznych tego kraju na  terytorium któregokolwiek innego kraju - osoby fizyczne udają się do innego kraju w celu świadczenia usług (samozatrudnienie, zatrudnienie czasowe lub delegowanie pracowników) np. niektóre usługi biznesowe, wyspecjalizowane doradztwo, usługi remontowo-budowlane, konserwacja zabytków, usługi zagranicznych lekarzy, pielęgniarek, artystów.  

Eksport usług oznacza zatem międzynarodową wymianę gospodarczą pomiędzy rezydentami (krajowymi osobami fizycznymi, lub prawnymi), a nierezydentami (zagranicznymi osobami fizycznymi, lub prawnymi). Usługa jest przedmiotem handlu wtedy, gdy usługodawca i usługobiorca pochodzą z różnych krajów niezależnie od miejsca transakcji. 




	Rok
	Kwota przychodów
	W tym z eksportu
	Udział (%) przychodów Wnioskodawcy z eksportu w stosunku do sumy przychodów z działalności gospodarczej

	zamknięty rok obrachunkowy poprzedzający rok złożenia wniosku
	
	
	

	drugi zamknięty rok obrachunkowy poprzedzający rok złożenia wniosku
	
	
	

	trzeci zamknięty rok obrachunkowy poprzedzający rok złożenia wniosku(*)
	
	
	

	(*) Dotyczy przedsiębiorstw funkcjonujących dłużej niż 24 miesiące.

	5. Przeniesienie działalności:   
Zgodnie z art. 66 Rozporządzenia nr 1060/2021 z dnia 24 czerwca 2021 r. w związku z art. 14 ust.16 Rozporządzenia nr 651/2014 z dnia 17 czerwca 2014 r. uznające niektóre rodzaje pomocy za zgodne z rynkiem wewnętrznym w zastosowaniu art. 107 i 108 Traktatu do dofinansowania nie kwalifikują się wydatki wspierające przeniesienie produkcji.

W myśl art. 2 pkt. 61 a) Rozporządzenia nr 651/2014 pojęcie "przeniesienie" oznacza przeniesienie tej samej lub podobnej działalności lub jej części z zakładu na terenie jednej umawiającej się strony Porozumienia EOG (zakład pierwotny) do zakładu, w którym dokonuje się inwestycji objętej pomocą i który znajduje się na terenie innej umawiającej się strony Porozumienia EOG (zakład objęty pomocą). Przeniesienie występuje wówczas, gdy produkt lub usługa w zakładzie pierwotnym i zakładzie objętym pomocą służy przynajmniej częściowo do tych samych celów oraz zaspokaja wymagania lub potrzeby tej samej kategorii klientów oraz w jednym z pierwotnych zakładów beneficjenta w EOG nastąpiła likwidacja miejsc pracy związanych z taką samą lub podobną działalnością

W związku z powyższym należy wskazać  czy wnioskodawca nie dokonał przeniesienia do zakładu, w którym ma zostać dokonana inwestycja początkowa, której dotyczy wniosek o pomoc, w ciągu dwóch lat poprzedzających złożenie wniosku o pomoc. Należy mieć również na uwadze, iż wnioskodawca nie może dokonać takiego przeniesienia przez okres dwóch lat od zakończenia inwestycji początkowej, której dotyczy wniosek o dofinansowanie.


	          TAK    
	          NIE    

	6. Czy Wnioskodawca prowadzi działalność na zasadach systemu franczyzowego?

	TAK    
	NIE    

	7. Czy w ramach projektu Wnioskodawca planuje prowadzić działalność na zasadach systemu franczyzowego?

	TAK    
	NIE    




B. PROJEKT


	B.1 Działania wynikające ze strategii internacjonalizacji

	W niniejszym punkcie należy opisać jakie działania zostały przewidziane do realizacji projektu, wynikające z wariantu najkorzystniejszego określonego w strategii internacjonalizacji, oraz dlaczego wybrany wariant jest najkorzystniejszy dla przedsiębiorstwa. Należy opisać szczegółowo działania wdrożeniowe zakładające zmiany organizacyjne, techniczne lub/i procesowe w przedsiębiorstwie. Ponadto proszę wskazać oczekiwane efekty internacjonalizacji przyczyniające się do zwiększenia rentowności przedsiębiorstwa.

	Kryterium merytoryczne dopuszczające

	






	B.2 Produkt/usługa przeznaczona do internacjonalizacji

	Kryterium merytoryczne dopuszczające

	Proszę o opis produktów/usług wnioskodawcy przeznaczonych do internacjonalizacji.
Ponadto, w odniesieniu do tych produktów/usług należy:
· Zaprezentować strukturę marketingową:
· podstawowe korzyści oraz cechy szczególne jego wizerunku rynkowego, 
· sposób wytwarzania/świadczenia produktu/usługi, 
· dotychczasowe rynki sprzedaży produktu/usługi wraz z wysokością sprzedaży (w przypadku gdy wnioskodawca  posiada produkt w ofercie handlowej);

· Opisać dotychczasową aktywność wnioskodawcy na wskazanych rynkach docelowych, w celu potwierdzenia, że wsparcie wprowadzenia produktu/usługi na te rynki nie wypełnia przesłanek wykluczonej pomocy wywozowej,
· Określić grupy odbiorców końcowych na rynkach docelowych wprowadzenia produktu/usługi, w szczególności:
· wskazać wszystkie kluczowe czynniki (w tym bariery) rozpoczęcia sprzedaży produktu/usługi przez wnioskodawcę na docelowych rynkach zagranicznych, 
· jakie przewidziano działania związane z dostosowaniem produktu/usługi, modelu sprzedażowego oraz modelu przedsiębiorstwa do zagranicznych uwarunkowań,
· opisać konkurencyjne produkty na poszczególnych rynkach docelowych i ich oferentów, a także sprecyzować przewagę konkurencyjną produktu/usługi wnioskodawcy na danym rynku zagranicznym, istotne z punktu widzenia grup docelowych.

	




	B.3. Potencjał innowacyjny produktu/usługi

	Kryterium merytoryczne jakościowe

	Proszę określić czy planowana w ramach projektu inwestycja jest wynikiem prac B+R, zrealizowanych przez wnioskodawcę lub na jego zlecenie, czy też poniesienia nakładów inwestycyjnych na działalność innowacyjną, w okresie ostatnich trzech lat, licząc do dnia ogłoszenia konkursu. 

Przeprowadzone prace badawczo-rozwojowe lub nakłady inwestycyjne muszą bezpośrednio dotyczyć produktu (wyrobu lub usługi) będącego przedmiotem eksportu.

Dokumenty potwierdzające przeprowadzone prace B+R, ich zakres oraz wszystkie poniżej opisane aspekty należy przedłożyć jako załącznik do wniosku o dofinansowanie.

	1. Działalność B+R
	
	Tak

	
	
	Nie

	2. Innowacja produktowa/procesowa
	
	Tak

	
	
	Nie

	1. Stopień innowacji produktowej/procesowej wprowadzanego produktu/usługi na rynek zagraniczny:

	
	w skali województwa stosowana w okresie do 3 lat

	
	w skali kraju stosowana w okresie do 3 lat

	
	w skali świata stosowana w okresie do 3 lat

	2. Proszę określić zakres, okres realizacji oraz wartość prac badawczo – rozwojowych oraz podać podstawy prawne do korzystania z wyników prac B+R będących przedmiotem wdrożenia[footnoteRef:2]. Należy określić poziom gotowości do wdrożenia wg TRL[footnoteRef:3] (jeśli dotyczy). [2:  Aby posiadane przez Wnioskodawcę uprawnienia do wykorzystania wyników prac B+R mogły zostać uznane za wystarczające, ich zakres musi pozwalać Wnioskodawcy na wytworzenie produktu będącego przedmiotem eksportu oraz wprowadzenie go na wybrany rynek docelowy i zaoferowanie docelowej grupie odbiorców.]  [3:  Zgodnie z załącznikiem do Rozporządzenia Ministra Nauki i Szkolnictwa Wyższego z dnia 28 sierpnia 2020 r. w sprawie zadań Narodowego Centrum Badań i Rozwoju związanych z realizacją badan naukowych lub prac rozwojowych na rzecz obronności i bezpieczeństwa państwa. ] 



	



	3. Proszę opisać znaczenie wyników przeprowadzonych prac badawczo – rozwojowych dla opracowania produktu (usługi) będącego przedmiotem eksportu (jeśli dotyczy).

	



	4. Proszę opisać cechy oraz funkcjonalności nowego produktu/usługi, który wykazuje się innowacją produktową[footnoteRef:4] lub innowacją w procesie biznesowym[footnoteRef:5].  [4:  Innowacja produktowa (product innovation) to wprowadzenie wyrobu lub usługi, które są nowe lub znacząco udoskonalone w zakresie swoich cech lub zastosowań. Zalicza się tu znaczące udoskonalenia pod względem specyfikacji technicznych, komponentów i materiałów, wbudowanego oprogramowania lub innych cech funkcjonalnych.
Innowacje produktowe nie obejmują:
niewielkich zmian lub ulepszeń,
rutynowych aktualizacji/modernizacji,
regularnych zmian sezonowych (np. w przypadku serii odzieży),
dostosowywania produktu do potrzeb jednego klienta, które nie obejmuje znacząco odmiennych cech w porównaniu do produktów wyprodukowanych dla innych klientów,
zmian w konstrukcji/projekcie, które nie zmieniają funkcji, przeznaczenia ani charakterystyki technicznej wyrobu lub usługi,
prostej odsprzedaży nowych wyrobów i usług zakupionych od innych przedsiębiorstw.]  [5:  Innowacja w procesie biznesowym to nowy lub ulepszony proces biznesowy dla jednej lub wielu funkcji biznesowych, który różni się znacząco od dotychczasowych procesów biznesowych przedsiębiorstwa i który został wprowadzony do użytku przez przedsiębiorstwo.
Ulepszona funkcja biznesowa charakteryzuje się większą wydajnością, oszczędnością zasobów, niezawodnością i odpornością, a także przystępną ceną oraz wygodą i użytecznością dla wszystkich uczestników procesu biznesowego, zarówno wewnątrz, jak i na zewnątrz przedsiębiorstwa. Innowacja w procesie biznesowym uznaje się za wdrożoną, gdy przedsiębiorstwo zaczyna ją stosować w swojej działalności wewnętrznej lub zewnętrznej. Innowacje w procesach biznesowych obejmują kilka kategorii funkcjonalnych, do których zaliczają się:
wytwarzanie wyrobów i świadczenie usług
dystrybucja i logistyka
marketing i sprzedaż
systemy informacyjne i komunikacyjne
administracja i zarządzanie
rozwój produktów i procesów biznesowych] 

Innowacja produktowa:
W przypadku nowego produktu/usługi proszę porównać jego cechy oraz funkcjonalności z rozwiązaniami już dostępnymi dotychczas w przedsiębiorstwie wnioskodawcy czy też odpowiednio na poziomie: województwa, kraju lub świata. Na czym polega jego/jej przewaga?
W sytuacji, gdy na rynku nie ma bezpośredniej konkurencji dla produktu Wnioskodawcy – zastosowane rozwiązanie jest nieznane dotychczas - należy zidentyfikować produkty, które mogą stanowić dobra substytucyjne wobec oferty Wnioskodawcy, a więc produkty zaspokajające te same lub podobne potrzeby klienta.
Innowacja w procesach biznesowych:
Proszę wskazać cechy wdrożonego rozwiązania wyróżniające je na tle dotychczasowych rozwiązań stosowanych w przedsiębiorstwie wnioskodawcy czy też rozwiązań procesowych dostępnych odpowiednio na poziomie:  województwa, kraju lub świata.  
W sytuacji, gdy dane rozwiązania procesowe są nieznane i niestosowane dotychczas proszę wskazać ich cechy, będące nowością  w stosunku do dostępnych podobnych rozwiązań.  

	




	5. Proszę opisać cechy i funkcje wdrożenia nowej koncepcji lub strategii marketingowej, która znacznie różni się od dotychczasowych metod marketingowych przedsiębiorstwa i która nie była wcześniej stosowana. Innowacja marketingowa zgodnie z Podręcznikiem Oslo 2018 wydanie 4, jest częścią innowacji w procesach biznesowych za wyjątkiem innowacji w zakresie projektowania produktów, które są zaliczane do kategorii innowacji produktowych. Wymaga ona znaczących zmian w projekcie lub opakowaniu produktu, lokowaniu produktu, promocji produktu lub cenie. Nie obejmuje ona sezonowych, regularnych lub innych rutynowych zmian w metodach marketingowych. Należy odnieść się do następujących funkcji:
· metody marketingowe, w tym reklamę (promocję i lokowanie produktu, opakowanie produktów), 
· marketing bezpośredni (telemarketing), 
· wystawy i targi, badania rynku i inne działania mające na celu rozwój nowych rynków,
· strategie i metody ustalania cen,
· sprzedaż i działania posprzedażowe, w tym pomoc techniczną, inne działania związane z obsługą klienta i relacjami z klientem.
Niniejszy punkt ma ścisły związek z fakultatywnym wskaźnikiem rezultatu PLRR030 - Liczba wprowadzonych innowacji marketingowych.

	

	6. Proszę określić, na jakiej podstawie sformułowali Państwo stwierdzenie dotyczące zakresu innowacji. Proszę wymienić wszystkie źródła mogące potwierdzić powyższe (np.: dokumenty określające standardy i normy, publikacje naukowe, dostępne badania, literatura fachowa, raporty, opinie jednostek naukowo-badawczych- opinie o innowacyjności).  
Celem uwiarygodnienia podanych informacji należy dołączyć kopie odpowiednich dokumentów w postaci dodatkowych załączników do wniosku o dofinansowanie.

	




	7. Czy wnioskodawca posiada prawo do ochrony własności przemysłowej lub wszczął procedurę w sprawie ich uzyskania dla produktów/usług przeznaczonych do internacjonalizacji. Jeśli tak, proszę wskazać jakie są to prawa oraz jaki jest sposób ich zabezpieczenia (jeśli dotyczy).

Do wniosku o dofinansowanie należy dołączyć kopię dokumentacji potwierdzającej wskazane aspekty (np. patent, prawo ochronne na wynalazki, prawo ochronne dla produktów leczniczych i produktów ochrony roślin, prawo ochronne na wzór użytkowy, prawo ochronne na znak towarowy, prawo z rejestracji wzoru przemysłowego, prawo z rejestracji oznaczenia geograficznego, prawo z rejestracji topografii układów scalonych, wnioski o wszczęcie procedury wraz z potwierdzeniem wpływu do organu udzielającego praw wyłącznych na przedmioty ochrony własności przemysłowej).

	Kryterium merytoryczne jakościowe

	




	B.4 Miejsce realizacji projektu.

	1. Proszę wskazać dokładny adres nieruchomości/ numer działki gdzie będzie realizowany projekt, w przypadku realizacji projektu w kilku lokalizacjach należy podać dane adresowe wszystkich wskazanych we wniosku o dofinansowanie miejsc realizacji projektu.

	




	2. Proszę określić jakim tytułem prawnym do nieruchomości (miejsca realizacji projektu) dysponuje wnioskodawca (własność, użytkowanie wieczyste, dzierżawa, najem itp.) oraz w jaki sposób jest ono ograniczone (okres wypowiedzenia, rodzaj ograniczenia, na rzecz jakiego podmiotu itp.).

W przypadku, gdy wnioskodawca posiada prawo własności do nieruchomości (miejsca realizacji projektu) w opisie pola należy podać numer księgi wieczystej prowadzonej w systemie teleinformatycznym celem jego potwierdzenia.

Natomiast w pozostałych przypadkach np. dzierżawa, najem itp. w celu potwierdzenia informacji zawartych w niniejszym polu, należy przedłożyć jako załącznik do wniosku o dofinansowanie dokument potwierdzający prawo do dysponowania nieruchomością.

Należy ponadto mieć na uwadze, iż w przypadku dzierżawy/najmu itp. okres obowiązywania umowy nie może być krótszy niż okres realizacji projektu oraz obejmować okres trwałości.

	




	3. Proszę scharakteryzować miejsce realizacji projektu (grunt, budynek, lokal): jego wielkość, zabudowania, obecne przeznaczenie, wyposażenie, czy miejsce to jest gotowe do zamontowania/ posadowienia maszyn i urządzeń nabywanych w ramach projektu, jakich ewentualnych prac przygotowawczych/ dostosowawczych wymaga, czy nie ma przeszkód prawnych i technicznych uniemożliwiających zamontowanie/ posadowienie nabywanych maszyn i urządzeń i rozpoczęcie produkcji/ świadczenia usług.

	



	B.5 Promocja przedmiotu projektu i regionu

	Kryterium merytoryczne jakościowe

	Proszę wskazać, czy Wnioskodawca zakłada uczestnictwo w imprezach targowo-wystawienniczych o charakterze międzynarodowym, jako wystawca promujący przedmiot eksportu? Jeśli tak, należy podać ich nazwę, miejsce, oraz branżę/dziedzinę której dotyczą. Należy również wskazać, jaką korzyść dla przedsiębiorstwa przyniesie uczestnictwo w tych spotkaniach, oprócz promocji produktu.
Czy w ramach uczestnictwa w targach/wystawach, wnioskodawca zakłada promowanie regionu jako obszaru atrakcyjnego pod względem gospodarczym, jeśli tak proszę o uzasadnienie oraz opis działań zwiększenia atrakcyjności gospodarczej regionu[footnoteRef:6]. [6:  Przez pojęcie „Region” należy rozumieć obszar obejmujący teren województwa podkarpackiego.] 


	




	B.6 Współpraca handlowa (jeśli dotyczy)*

	Proszę o wskazanie czy wnioskodawca w wyniku uczestnictwa w imprezach wystawienniczych o charakterze międzynarodowym, zakłada nawiązanie współpracy handlowej z zagranicznym kontrahentem? Jeśli tak, proszę o zadeklarowanie z iloma kontrahentami zostanie nawiązana współpraca.

*W przypadku, gdy wnioskodawca założył uczestnictwo w imprezach wystawienniczych o charakterze międzynarodowym (opisanym w punkcie B.5) oraz zakwalifikował wydatki związane z uczestnictwem w tych imprezach, jako kwalifikujące się do wsparcia, jest zobowiązany do zawarcia minimum 1 współpracy handlowej z kontrahentem zagranicznym.

	




	B.7 Uczestnictwo w wydarzeniach targowo-wystawienniczych

	Kryterium merytoryczne jakościowe

	Proszę wskazać czy wnioskodawca uczestniczył w wydarzeniach targowo wystawienniczych wraz z Samorządem Województwa Podkarpackiego w ramach projektu pn. Promocja Gospodarcza Województwa Podkarpackiego, finansowanego ze środków UE z RPO WP 2014-2020. Jeśli tak, należy wskazać jakie to były wydarzenia targowo-wystawiennicze, w jakim kraju, w jakim terminie oraz jaki produkt/usługę promował wnioskodawca. 

	




	B.8 Inwestycja początkowa.  

	Kryterium merytoryczne standardowe

	Dofinansowanie może być udzielone na realizację inwestycji początkowej zgodnie z definicją przyjętą w art. 2 pkt. 49 oraz zgodnie z warunkami, o których mowa w z art. 14 ust. 7 Rozporządzenia KE (UE) nr 651/2014 z dnia 17 czerwca 2014 r. uznające niektóre rodzaje pomocy za zgodne z rynkiem wewnętrznym w zastosowaniu art. 107 i 108 Traktatu.

	Projekt polega na (proszę zaznaczyć jedną z poniższych opcji):

	inwestycji w rzeczowe aktywa 
trwałe/wartości niematerialne 
i prawne związane z:
	1.
	utworzeniem nowego zakładu

	
	2.
	dywersyfikacją produkcji zakładu poprzez wprowadzenie produktów lub usług dotąd niewytwarzanych lub nieświadczonych przez ten zakład

	
	3.
	zasadniczą zmianą całościowego procesu produkcji produktu lub produktów, których dotyczy inwestycja w ten zakład

	
	4.
	zwiększeniem zdolności produkcyjnej istniejącego zakładu

	Proszę uzasadnić wybór przesłanki, dzięki której przedsięwzięcie spełnia definicję „inwestycji początkowej”.

	



	B.8.1. Dywersyfikacja produkcji zakładu poprzez wprowadzenie produktów lub usług dotąd niewytwarzanych lub nieświadczonych przez ten zakład[footnoteRef:7]  [7:  W przypadku pomocy przyznanej na dywersyfikację istniejącego zakładu koszty kwalifikowalne muszą przekraczać o co najmniej 200 % wartość księgową ponownie wykorzystywanych aktywów, odnotowaną w roku obrotowym poprzedzającym rozpoczęcie prac związanych z projektem.] 

(należy uzupełnić wyłącznie w przypadku zaznaczenia opcji nr 2)

	W sytuacji gdy dla wprowadzenia produktów/usług dotąd niewytwarzanych / nieświadczonych w zakładzie Wnioskodawca będzie wykorzystywał nie tylko zakupione w ramach projektu maszyny, urządzenia, ale także już posiadane aktywa związane z dotychczasową działalnością (np. hala produkcyjna, maszyny, urządzenia), wówczas w tabeli poniżej należy określić wartość księgową tych aktywów[footnoteRef:8]. Wartość księgową należy ustalić odnosząc się do roku obrotowego poprzedzającego rozpoczęcie prac dotyczących projektu. Proszę wskazać na podstawie jakich dokumentów księgowych ustalono wartość księgową ww. aktywów (np. ewidencja środków trwałych, tabele amortyzacyjne środków trwałych, dane z konta księgowego dla amortyzacji środków trwałych).  [8:  Przy ustalaniu wartości księgowej ponownie wykorzystanych aktywów należy brać pod uwagę zakres, w którym aktywa te są ponownie wykorzystywane. Przykładowo, jeżeli tylko 30% danego składnika aktywów (np. powierzchni hali produkcyjnej czy możliwości produkcyjnych maszyn, urządzeń) będzie ponownie wykorzystane dla potrzeb wprowadzenia nowego/znacząco ulepszonego produktu/usługi, tylko proporcjonalna część wartości księgowej aktywów powinna być brana pod uwagę dla potrzeb określenia wysokości kosztów kwalifikowanych inwestycji.] 

W celu wyliczenia wysokości kosztów kwalifikowanych projektu wynikających z art. 14 ust.7 ww. Rozporządzenia proszę uzupełnić poniższą tabelę. 

Należy mieć na uwadze, iż warunki określone w ww. artykule będą monitorowane zarówno na moment złożenia wniosku o dofinansowanie jak i po zakończeniu realizacji projektu. 
Wartość wydatków kwalifikowanych w ramach projektu powinna być trzykrotnie wyższa od wartości księgowej dotychczas posiadanych i planowanych do ponownego wykorzystania aktywów.

	

	 
	Ponownie wykorzystywane aktywa
	% wykorzystania w projekcie
	Wartość księgowa**

	1
	 
	
	 

	2
	 
	
	

	3
	 
	
	 

	…
	 
	
	 

	 
	 
	
	 

	 
	Suma
	-
	 

	 
	200% wartości księgowej aktywów***
	 

	
	** należy podać dla roku obrotowego poprzedzającego rozpoczęcie prac 
*** wartość księgowa pomnożona przez 3






	B.9 Zabezpieczenie trwałości rezultatów projektu.

	Kryterium merytoryczne standardowe

	W niniejszym punkcie należy opisać zagadnienia związane z zapewnieniem i utrzymaniem efektów realizacji projektu w okresie jego trwałości. Należy m.in. wykazać, że Wnioskodawca posiada możliwości organizacyjne oraz finansowe umożliwiające realizację projektu w okresie jego eksploatacji (kto będzie odpowiedzialny za utrzymanie inwestycji po jej realizacji, kto będzie ponosił koszty eksploatacji wytworzonego majątku, sposób zabezpieczenia środków na te wydatki, itp.).
Okres trwałości projektu liczony jest od daty ostatniej płatności, która zostanie przekazana przez instytucję udzielającą wsparcia. Za datę płatności końcowej uznaje się:
· w przypadku, gdy środki przekazywane są w ramach rozliczenia wniosku o płatność końcową - datę przelewu na rachunek bankowy beneficjenta,
· w pozostałych przypadkach – datę zatwierdzenia wniosku o płatność końcową.
Dokonując analizy trwałości należy także mieć na uwadze treść art. 65 Rozporządzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) Nr 2021/1060 z dnia 24 czerwca 2021 r.

	






	B.10 Zgodność projektu z zasadami polityk horyzontalnych Unii Europejskiej.

	Kryteria merytoryczne standardowe 

	Należy dokonać analizy projektu pod kątem jego zgodność z zasadami polityk horyzontalnych Unii Europejskiej wymienionymi w art. 9 Rozporządzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 2021/1060 z dnia 24 czerwca 2021 roku, a także postanowieniami Karty praw podstawowych Unii Europejskiej oraz Konwencji ONZ o prawach osób z niepełnosprawnościami w zakresie odnoszącym się do sposobu realizacji, zakresu projektu i wnioskodawcy.
Przed sporządzeniem tej części biznesplanu należy również zapoznać się z „Wytycznymi w zakresie realizacji zasad równościowych w ramach funduszy unijnych na lata 2021-2027” (dalej: Wytyczne), które są dostępne na stronie www.funduszeeuropejskie.gov.pl, wraz z załącznikiem nr 2 „Standardy dostępności dla polityki spójności 2021-2027”.

Warto zapoznać się również z dokumentem pod nazwą „Jak zaplanować inwestycję dostępną dla wszystkich? Standard minimum dostępności budynków, dróg, chodników i środków transportu dla osób z różnymi niepełnosprawnościami”, dostępnym na stronie www.inwestycjedlawszystkich.pl.


	1. Zasada równości szans i niedyskryminacji, w tym dostępności dla osób z niepełnosprawnościami

	Zasada równości szans i niedyskryminacji oznacza umożliwienie wszystkim osobom - bez względu na płeć, rasę, kolor skóry, pochodzenie etniczne lub społeczne, cechy genetyczne, język, religię lub przekonania, poglądy polityczne lub wszelkie inne poglądy, przynależność do mniejszości narodowej, majątek, urodzenie, niepełnosprawność, wiek lub orientację seksualną – sprawiedliwego i pełnego uczestnictwa we wszystkich dziedzinach życia na jednakowych zasadach.

Należy dokonać analizy czy projekt wywiera pozytywny wpływ na równościowe zasady horyzontalne poprzez zapewnienie dostępności infrastruktury, środków transportu, towarów, usług, technologii i systemów informacyjno-komunikacyjnych oraz wszelkich produktów (w tym także usług) dla wszystkich użytkowników, w tym dla osób z niepełnosprawnościami, bez jakiejkolwiek dyskryminacji –obligatoryjnie zgodnie z standardami dostępności dla polityki spójności 2021-2027.
Konieczne jest wskazanie sposobu realizacji zasady równości szans i niedyskryminacji, w tym dostępności dla osób z niepełnosprawnościami wraz z uzasadnieniem potwierdzającym wystąpienie zgodności z powyższą zasadą. 

Należy pamiętać, że pomimo iż projekt może nie zakładać bezpośredniej pomocy osobom o różnych potrzebach funkcjonalnych, to jednak efekty takich projektów będą służyć różnym użytkownikom, również osobom z niepełnosprawnościami. Należy więc uwzględnić w przypadku tych inwestycji uniwersalne projektowanie.
Koncepcja uniwersalnego projektowania oznacza takie projektowanie produktów, środowiska, programów i usług, by były użyteczne dla wszystkich, w możliwie największym stopniu, bez potrzeby adaptacji lub specjalistycznego projektowania przy zapewnieniu:
a) równych szans dla wszystkich, 
b) elastyczności w użytkowaniu,
c) prostoty i intuicyjności w użyciu, 
d) postrzegalności informacji, 
e) tolerancji na błędy,
f) niewielkiego wysiłku fizycznego podczas użytkowania, 
g) rozmiaru i przestrzeni wystarczającej do użytkowania, 
h) percepcji równości (projekt powinien minimalizować możliwość postrzegania indywidualnego jako dyskryminujące).

Uniwersalne projektowanie jest realizowane przez zastosowanie co najmniej standardów dostępności dla polityki spójności 2021-2027, dotyczących takich obszarów jak: cyfryzacja, transport, architektura, edukacja, szkolenia, informacja i promocja. Jednocześnie uniwersalne projektowanie nie wyklucza możliwości zapewniania dodatkowych udogodnień dla szczególnych grup osób z niepełnosprawnościami, jeżeli jest to potrzebne.

Należy dokonać analizy czy oraz w jakim zakresie projekt realizuje zasadę uniwersalnego projektowania oraz wskazać jednoznacznie w jaki sposób z produktów/usług w ramach projektu będą mogły korzystać osoby z niepełnosprawnościami.
Produkty/usługi należy rozumieć zarówno jako rezultaty realizacji projektu ale również nabywane w ramach projektu środki trwałe, wartości niematerialne i prawne czy wybudowane obiekty budowlane. 

W ostateczności gdy produkty lub usługi nie mają swoich bezpośrednich użytkowników (np. automatyczne linie produkcyjne, nowe lub usprawnione procesy technologiczne) dopuszczalne jest uznanie, że mają one charakter neutralny wobec zasady równości szans i niedyskryminacji. O neutralności produktu można mówić w sytuacji, kiedy wnioskodawca wykaże we wniosku o dofinansowanie projektu, że dostępność nie dotyczy danego produktu/usługi lub nie jest możliwe spełnienie wszystkich standardów dostępności. 


	



	2. Równość szans kobiet i mężczyzn.


	Zasada równości szans kobiet i mężczyzn ma prowadzić do podejmowania działań na rzecz osiągnięcia stanu, w którym kobietom i mężczyznom przypisuje się taką samą wartość społeczną, równe prawa i równe obowiązki oraz gdy mają oni równy dostęp do korzystania z zasobów (np. środki finansowe, szanse rozwoju). Zasada ta ma gwarantować możliwość wyboru drogi życiowej bez ograniczeń wynikających ze stereotypów płci.
Przez zgodność z tą zasadą należy rozumieć:
· zaplanowanie takich działań w projekcie, które wpłyną na wyrównywanie szans danej płci będącej w gorszym położeniu (o ile takie nierówności zostały zdiagnozowane w projekcie), 
· stworzenie takich mechanizmów, aby na żadnym etapie wdrażania projektu nie dochodziło do dyskryminacji i wykluczenia ze względu na płeć. 
Należy dokonać analizy oraz uzasadnić czy projekt jest zgodny z zasadą równości szans kobiet i mężczyzn wskazując konkretne działania realizowane w ramach projektu potwierdzające wystąpienie takiej zgodności.
W odniesieniu do równości szans płci przykładami barier mogą być kwestie związane z: rekrutacją, rozwojem kariery, wynagrodzeniami, wyborem ścieżki edukacyjno-zawodowej, awansem zawodowym, oceną pracowniczą, godzeniem życia zawodowego z prywatnym, elastycznością czasu pracy, udziałem w procesach decyzyjnych, przemocą ze względu na płeć, dostępnością usług i różnicami w użytkowaniu produktów ze względu na płeć.

Dopuszczalne jest także uznanie neutralności projektu w stosunku do zasady równości kobiet i mężczyzn. O neutralności można mówić jednak tylko wtedy, kiedy we wniosku o dofinansowanie projektu wnioskodawca uzasadni, dlaczego dany projekt nie jest w stanie zrealizować jakichkolwiek działań w zakresie zgodności z ww. zasadą.

	



	3. Projekt jest zgodny z Kartą Praw Podstawowych Unii Europejskiej (KPP) i  Konwencją o Prawach Osób Niepełnosprawnych (KPON)

	Należy dokonać analizy projektu pod kątem jego zgodności z Kartą Praw Podstawowych Unii Europejskiej z dnia 26 października 2012 r. (Dz. Urz. UE C 326 z 26.10.2012, str. 391) – w szczególności  art. 1, 3-8, 10, 20-23, 25-26, 30-31, 35, 37 i Konwencją o Prawach Osób Niepełnosprawnych, sporządzoną w Nowym Jorku dnia 13 grudnia 2006 r. (Dz. U. z 2012 r. poz. 1169, z późn. zm.) - w szczególności art. 2-7, 9, 19-20, 30, w obszarze odnoszącym się do zakresu projektu oraz sposobu jego realizacji.
Do przeprowadzenia powyższej analizy można pomocniczo wykorzystać Wytyczne Komisji Europejskiej dotyczące zapewnienia poszanowania Karty praw podstawowych Unii Europejskiej przy wdrażaniu europejskich funduszy strukturalnych i inwestycyjnych (2016/C 269/01) oraz w kwestii KPON Wytyczne MFiPR/2021-2027/12(1) z dnia 29 grudnia 2022 r. dotyczące realizacji zasad równościowych w ramach funduszy unijnych na lata 2021-2027
Zapisy niniejszego kryterium wskazują, iż przez zgodność z Kartą Praw Podstawowych Unii Europejskiej i Konwencją o Prawach Osób Niepełnosprawnych należy rozumieć brak stwierdzonej sprzeczności zapisów projektu z wymaganiami powyższych dokumentów lub stwierdzenie, że te wymagania nie dotyczą/ są neutralne wobec zakresu i zawartości projektu.
Wnioskodawca powinien przenalizować czy zakres oraz sposób realizacji projektu, nie jest sprzeczny z prawem/zasadami zawartymi w KPP oraz KPON dotyczącymi m.in.: zasady ochrony danych osobowych, poszanowania życia prywatnego i rodzinnego, równości wobec prawa, niedyskryminacji, równości kobiet i mężczyzn, integracji osób niepełnosprawnych, dostępności, ochrony środowiska, prawa do bezpiecznych warunków pracy, prawa do skutecznego środka prawnego i dostępu do bezstronnego sądu. 
Weryfikacja kryterium dokonywana będzie na podstawie informacji zawartych w całej dokumentacji aplikacyjnej. Wnioskodawca w poniższym punkcie biznesplanu może przedstawić dodatkowe informacje w ww. zakresie pozwalające na dokonanie oceny kryterium przez eksperta. 

	



	4. Zasada zrównoważonego rozwoju

	W ramach kryterium weryfikacji podlega zgodność projektu z zasadą zrównoważonego rozwoju, o której mowa w art. 9 ust. 4 rozporządzenia Parlamentu Europejskiego i Rady 2021/1060 (Cele funduszu są realizowane zgodnie z celem wspierania zrównoważonego rozwoju, określonym w art. 11 TFUE, oraz z uwzględnieniem celów ONZ dotyczących zrównoważonego rozwoju, a także porozumienia paryskiego i zasady „nie czyń poważnych szkód”).
Jednocześnie zgodnie z postanowieniami IZ analiza zgodności projektu z zasadą nie czyń poważnych szkód (DNSH) została wyłączona z oceny na podstawie kryteriów wyboru projektów. Weryfikacja spełniania przez projekty zasady DNSH będzie prowadzona w ramach procedury weryfikacji zgodności projektu w zakresie oceny oddziaływania na środowisko – jej pozytywne zakończenie będzie warunkowało zawarcie z beneficjentem umowy o dofinansowanie projektu. Przedmiotowa procedura będzie prowadzona przez Koordynatora ds. środowiska IZ.
Weryfikacji w ramach oceny zgodności z kryterium podlegać będzie czy projekt przewiduje przedsięwzięcia minimalizujące oddziaływanie działalności człowieka na środowisko. 
Zasada zrównoważonego rozwoju będzie zachowana, jeżeli w ramach projektu podejmowane będą działania ukierunkowane m.in. na racjonalne gospodarowanie zasobami, ograniczenie presji na środowisko, uwzględnianie efektów środowiskowych w zarządzaniu, podnoszenie świadomości ekologicznej społeczeństwa. 
Sposób realizacji projektu powinien zapewniać wybór rozwiązań/metod eksploatacji urządzeń/sposobów realizacji mających pozytywny wpływ na środowisko, w szczególności poprzez dokonywanie zakupów dostaw i usług niezbędnych do realizacji projektu najbardziej korzystnych pod względem gospodarczym i zarazem najbardziej korzystnych w zakresie oddziaływania na środowisko (np. mniejsza energochłonność, zużycie wody, wykorzystanie materiałów pochodzących z recyclingu, efektywne gospodarowanie zasobami, etc.).

Należy również podać, czy projekt prowadzi do powstania rozwiązań (usług/produktów/technologii) o środowiskowej wartości dodanej, czyli ograniczających obciążenie środowiska lub pozytywnie oddziałujących na środowisko (np.: rozwiązanie prowadzące do zmniejszenia materiałochłonności produkcji, zmniejszenia energochłonności produkcji, zmniejszenia wielkości emisji zanieczyszczeń).
W celu określenia pozytywnego wpływu projektu na realizację zasady zrównoważonego rozwoju pomocną może okazać się ocena zgodności projektu z tzw. zasadą 6R:
· odmów (refuse) – rezygnacja z użycia materiałów/substancji/produktów nienadających się do naprawy, ponownego użycia, recyklingu, lub które charakteryzują się negatywnym oddziaływaniem na środowisko lub życie i zdrowie ludzi;
· ogranicz (reduce) – zmniejszenie zużycia zasobów odnawialnych i nieodnawialnych, materiałów, substancji lub produktów poprzez zastosowanie odpowiednich działań technologicznych, logistycznych lub ekonomicznych;
· używaj ponownie (reuse) – ponowne wykorzystanie materiałów, surowców lub produktów, które zamiast stać się odpadem w jednym procesie produkcyjnym lub usługowym stają się surowcem dla innego;
· naprawiaj (recover) – wprowadzanie takich rozwiązań technologicznych, logistycznych, marketingowych, które zapewniają dostępność części zamiennych, instrukcji obsługi i napraw, informacji technicznych lub innych narzędzi, sprzętu lub oprogramowania pozwalających na naprawę i  ponowne użycie produktów bez szkody dla ich jakości i bezpieczeństwa; 
· oddawaj do recyklingu (recycle) – skierowanie odpadów, które już nie mogą być ponownie użyte ani utracić statusu odpadu, do przetworzenia celem ponownego wykorzystania w pierwotnym celu lub do przekształcenia w nowe materiały i produkty.
· zastanów się co możesz zrobić lepiej (rethink) – planowanie i projektowanie działań przy użyciu takich sposobów produkcji lub form usług oraz surowców i materiałów, aby zapobiegać powstawaniu odpadów lub istotnie je ograniczać lub ograniczać ich negatywne oddziaływanie na życie i zdrowie ludzi oraz na środowisko.

	










Strona 22 z 31
C. ANALIZA OPŁACALNOŚCI PROJEKTU

	C.1 Analiza opłacalności projektu.


	Dane w tabeli należy podać dla roku zakończenia realizacji projektu i okresu 3 lat od zakończenia jego realizacji.
W kolumnie 2 należy podać przewidywaną wielkość sprzedaży produktów/ usług, których dotyczy realizacja projektu (produktów nowych lub udoskonalonych, produktów dotychczasowych, których zwiększono ilość produkcji lub produktów dotychczasowych, których dotyczy zmiana procesu produkcji) oraz przypisać właściwą jednostkę miary (szt., kg., itp.).
W kolumnie 3 należy podać przewidywaną cenę jednostkową sprzedaży produktów/ usług.
W kolumnie 4 należy podać przewidywany jednostkowy koszt wytworzenia produktu/ usługi. Należy uwzględnić koszty stałe oraz koszty zmienne, łącznie z ewentualnymi kosztami outsourcingu produkcji.
Jeśli w ramach realizacji projektu Wnioskodawca wprowadzi do oferty / bądź dokona zasadniczej zmiany procesu produkcyjnego lub zwiększenia zdolności produkcyjnej w stosunku do więcej niż jednego produktu/usługi, należy przedstawić przewidywalne wielkości dla każdego produktu/usługi z osobna.
Należy mieć na uwadze, że poniższe wartości mają wpływ na wartość docelową obligatoryjnego wskaźnika rezultatu – PLRR100 – Liczba przedsiębiorstw, które weszły na nowe zagraniczne rynki.

	1.
	2.
	3.
	4.

	Lata
	Wielkość sprzedaży produktów/usług po wdrożeniu projektu (szt./kg/ itp.)
	Cena jednostkowa sprzedaży (PLN/szt.)
	Koszt wytworzenia jednej sztuki produktu/usługi po wdrożeniu projektu (PLN/ szt.)

	1. nazwa produktu/usługi (………)

	rok zakończenia realizacji projektu
 (……)
	
	
	

	Rok n+1 
(….)
	
	
	

	Rok n+2
(…)
	
	
	

	Rok n+3
(…)
	
	
	

	2. nazwa produktu/usługi (………)

	rok zakończenia realizacji projektu
 (……)
	
	
	

	Rok n+1 
(….)
	
	
	

	Rok n+2
(…)
	
	
	

	Rok n+3
(…)
	
	
	

	C.2 Uzasadnienie danych w tabeli - założenia

	Poniżej należy wskazać, jakie konkretnie założenia zostały przyjęte do kalkulacji przedstawionej w powyższej tabeli, tj. jakie strumienie przychodów uwzględniono. W dalszej kolejności należy opisać: jakie koszty zmienne oraz stałe uwzględniono w kolumnie 4. Należy pamiętać, aby dane dotyczące wielkości sprzedaży (kolumna 2) były skorelowane z informacjami nt. rynku odbiorców, do którego Wnioskodawca zamierza dotrzeć ze swoją ofertą, sposobu wdrażania nowych rozwiązań na rynek, metod promocji czy sprzedaży.
Jeżeli wnioskodawca zamierza wejść z produktami/usługami przeznaczonymi do internacjonalizacji na więcej niż jeden nowy rynek, tabele w zakresie sprzedaży produktów/usług należy przedstawić odrębnie dla każdego z tych nowych rynków zagranicznych.
Proszę uzasadnić, na jakiej podstawie Wnioskodawca twierdzi, że podane powyżej wielkości są realne i wyjaśnić, kiedy osiągnięta zostanie wartość docelowa, jak również wskazać w oparciu, o jakie wiarygodne przesłanki została oszacowana wielkość sprzedaży i cena sprzedaży oraz przewidywane koszty w porównaniu do dotychczasowych kosztów wytworzenia jednej sztuki produktu/usługi.


	














D. SYTUACJA FINANSOWA WNIOSKODAWCY ORAZ JEJ PROGNOZA.


· [bookmark: _GoBack]część finansową wypełnia każdy Wnioskodawca niezależnie od wybranej formy opodatkowania;
· należy wprowadzić dane finansowe dla dwóch poprzednich lat obrachunkowych, okresu bieżącego oraz przygotować prognozę na okres realizacji projektu oraz trzech lat od momentu jego zakończenia;
· przyjmujemy, że rok obrachunkowy jest rokiem kalendarzowym, jeżeli jest inaczej prosimy o stosowną adnotację w polu Uwagi;
· wszystkie dane finansowe podajemy w tysiącach złotych do jednego miejsca po przecinku;
· w polu Uwagi prosimy podać szczegółowe założenia do przyjętych prognoz finansowych;
· prognozy muszą opierać się na realnych założeniach i być dostosowane do specyfiki danego przedsiębiorstwa oraz branży, w której ono funkcjonuje.



	Uwagi:
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	D-1 Bilans (w tys. PLN, do jednego m-ca po przecinku)

	Aktywa
	Rok 
2022
	Rok 
2023
	Okres bieżący 
2024


	Rok 
2025
	
Rok 
2026

	
Rok 
2027

	Rok 
2028
	
Rok 
2029

	Rok 
2030
	…
	…

	A. Aktywa trwałe (I+II+III)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Wartości niematerialne i prawne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Rzeczowe aktywa trwałe (1+2+3+4+5)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.  Grunty (w tym prawo użytkowania wieczystego gruntu)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.  Budynki i budowle
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Urządzenia techniczne i maszyny
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Środki transportu
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. Pozostałe środki trwałe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Pozostałe aktywa trwałe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. Aktywa obrotowe (I+II+III+IV)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Zapasy
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Należności krótkoterminowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Inwestycje krótkoterminowe  (w tym środki pieniężne)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Pozostałe aktywa obrotowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktywa razem (A+B)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pasywa
	Rok 
2022
	Rok 
2023
	Okres bieżący 
2024


	Rok 
2025
	
Rok 
2026

	
Rok 
2027

	Rok 
2028
	
Rok 
2029

	Rok 
2030
	…
	…

	C. Kapitał (fundusz) własny
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. Zobowiązania i rezerwy na zobowiązania (I+II+III+IV)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Rezerwy na zobowiązania
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Zobowiązania długoterminowe (1+2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Kredyty i pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Pozostałe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Zobowiązania krótkoterminowe (1+2+3)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Z tytułu dostaw i usług
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Kredyty i pożyczki
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Pozostałe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Rozliczenia międzyokresowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pasywa razem (C+D)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	





































































































	D-2 Rachunek zysków i strat (w tys. PLN, do jednego m-ca po przecinku)

	
	Rok 
2022
	Rok 
2023
	Okres bieżący 
2024


	Rok 
2025
	
Rok 
2026

	
Rok 
2027

	Rok 
2028
	
Rok 
2029

	Rok 
2030
	…
	…

	A. P r z y c h o d y  n e t t o  z e  s p r z e d a ż y
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Przychody netto ze sprzedaży produktów i usług
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. K o s z t y  d z i a ł a l n o ś c i  o p e r a c y j n e j
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Amortyzacja
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Zużycie materiałów i energii
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Usługi obce
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Podatki i opłaty:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	V. Wynagrodzenia
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VI. Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VII. Pozostałe Wydatki rodzajowe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	VIII. Wartość sprzedanych towarów i materiałów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. Z y s k  (s t r a t a)  z e  s p r z e d a ż y  (A-B)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. P o z o s t a ł e  p r z y c h o d y  o p e r a c y j n e
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Dotacje
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Pozostałe przychody operacyjne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	E. P o z o s t a ł e  k o s z t y  o p e r a c y j n e
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F. Z y s k  (s t r a t a)  z  d z i a ł a l n o ś c i  o p e r a c y j n e j  (C +D - E)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	G. P r z y c h o d y  f i n a n s o w e
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	H. K o s z t y  f i n a n s o w e  
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Z y s k  (s t r a t a)  b r u t t o  (F+G-H)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	J. P o d a t e k  d o c h o d o w y
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	K. P o z o s t a ł e  o b o w i ą z k o w e  z m n i e j s z e n i a  z y s k u  (z w i ę k s z e n i a  s t r a t y)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	L. Z y s k  (s t r a t a)  n e t t o  (I-J-K)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	













	D-3 Przepływy środków pieniężnych (w tys. PLN, do jednego m-ca po przecinku)

	
	Rok 
2022
	Rok 
2023
	Okres bieżący 
2024


	Rok 
2025
	
Rok 
2026

	
Rok 
2027

	Rok 
2028
	
Rok 
2029

	Rok 
2030
	…
	…

	A. P r z e p ł y w y  ś r o d k ó w  p i e n i ę ż n y c h  z  d z i a ł a l n o ś c i  o p e r a c y j n e j
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Zysk (strata) netto
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Amortyzacja
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Zmiana stanu zapasów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Zmiana stanu należności
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. Zmiana stanu zobowiązań krótkoterminowych, z wyjątkiem pożyczek i kredytów
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6. Inne korekty
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I. Razem (1+2+3+4+5+6)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. P r z e p ł y w y  ś r o d k ó w  p i e n i ę ż n y c h  z  d z i a ł a l n o ś c i  i n w e s t y c y j n e j
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Sprzedaż składników majątku trwałego
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Nabycie składników majątku trwałego
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Inne
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	II. Razem (1+2+3)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. P r z e p ł y w y  ś r o d k ó w  p i e n i ę ż n y c h  z  d z i a ł a l n o ś c i  f i n a n s o w e j
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Zaciągnięcie kredytów i pożyczek
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Spłata kredytów i pożyczek
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Dotacje
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Wypłaty na rzecz właścicieli
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. Wpłaty dokonane przez właścicieli
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6. Pozostałe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	III. Razem (1+2+3+4+5+6)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. P r z e p ł y w y  p i e n i ę ż n e  n e t t o  r a z e m  (I+II+III)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	F. Ś r o d k i  p i e n i ę ż n e  n a  p o c z ą t e k  o k r e s u
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	G. Ś r o d k i  p i e n i ę ż n e  n a  k o n i e c  o k r e s u  (F + D)
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	D-4 Wskaźniki finansowe

	
	Rok 
2022
	Rok 
2023
	Okres bieżący 
2024


	Rok 
2025
	
Rok 
2026

	
Rok 
2027

	Rok 
2028
	
Rok 
2029

	Rok 
2030
	…
	…

	A. Wskaźniki płynności
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Płynność bieżąca    
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Płynność szybka    
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	B. Wskaźniki sprawności działania
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Rotacja zapasów w dniach
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Rotacja należności w dniach
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Rotacja zobowiązań w dniach
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. Wskaźnik struktury kapitałowej
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Poziom zadłużenia
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. Wskaźniki rentowności
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Rentowność sprzedaży
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Rentowność kapitału własnego (ROE)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Objaśnienia do wskaźników:

Przeliczenia  na danych pobranych z tych samych okresów obrachunkowych
A1. aktywa obrotowe/zobowiązania bieżące				Dane z bilansu: aktywa obrotowe pozycja B, zobowiązania bieżące pozycja  D III
A2. (aktywa obrotowe – zapasy)/zobowiązania bieżące		Dane z bilansu: aktywa obrotowe pozycja B, zobowiązania bieżące pozycja  D III,  zapasy pozycja B I
B1. zapasy/(przychody ze sprzedaży/365)				Zapasy pozycja w bilansie B I, przychody ze sprzedaży pozycja w rachunku zysków i strat  A
B2. należności/(przychody ze sprzedaży/365)			Należności pozycja w bilansie B II, przychody ze sprzedaży pozycja w rachunku zysków i strat  A
B3. zobowiązania/(przychody ze sprzedaży/365)			Zobowiązania pozycja w bilansie D III 1, przychody ze sprzedaży z rachunku zysków i strat  A
C1. zadłużenie/aktywa						Dane z bilansu: zobowiązania pozycja D, aktywa pozycja A+B
D1. zysk netto/ przychody ze sprzedaży				Dane z rachunku zysków i strat: zysk netto pozycja L, przychody ze sprzedaży pozycja A



D2. zysk netto/kapitał własny					Zysk netto z rachunku zysków i strat pozycja L, kapitał własny z bilansu pozycja
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Oświadczam, że wszelkie informacje przedstawione w niniejszym dokumencie są prawdziwe, rzetelne oraz przygotowane w oparciu o najpełniejszą wiedzę dotyczącą przedsiębiorstwa oraz perspektyw i możliwości jego rozwoju.
Jestem świadomy/świadoma odpowiedzialności karnej za złożenia fałszywych oświadczeń.






……………………………………………………………………………………………………….
(miejscowość, data, podpis osoby uprawnionej do reprezentowania wnioskodawcy)
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